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Kundansvarig saljare till Ready Digital

Ar du redo att driva affirer i en spannande och omvixlande bransch?

Ready Digital 4r en webb- och digitalbyrad med 25 ars erfarenhet av att hjilpa foretag att na
sina mal online. Vi utvecklar webbplatser, e-handlar och erbjuder tjanster inom digital
marknadsforing som levererar resultat. Bland vara kunder finns allt fran startups till storre
bolag i olika branscher. Nu letar vi efter en driven saljare som vill vara med och ta oss till
nasta niva!

Din roll hos oss

Som séljare hos Ready Digital har du en nyckelroll i vart arbete med att hitta nya kunder,
skapa langsiktiga samarbeten och forvalta kundrelationer. Du kommer att hantera hela
sdljprocessen — fran att identifiera och boka moten med prospekt till att presentera
I6sningar, forhandla och skriva avtal. For oss handlar det inte bara om att séalja enskilda
tjanster — vi vill bygga relationer och bli vara kunders digitala samarbetspartner.

Dina arbetsuppgifter
e Identifiera nya affarsmojligheter genom att forsta vad foretag behover for att lyckas
online.
e Utveckla och starka relationer med befintliga kunder genom nya vardeerbjudanden.
e Arbeta ndra teamet inom utveckling, marknadsféring och produktion for att leverera
unika l6sningar till vara kunder.
e Arbeta mot tydliga mal och ansvara for att folja upp och rapportera resultat.

Vad vi soker

Vi letar efter dig som ar driven, relationsskapande och som brinner for att hitta den basta
|6sningen for varje kund. Du ar nyfiken pa tekniska och kreativa |6sningar samtidigt som du
har en stark affarskadnsla. For att lyckas i rollen som saljare hos oss ar det fordelaktigt att du
har:

e Minst 3 ars erfarenhet av B2B-forsaljning och affarsutveckling, gdarna inom digitala
tjanster eller webblésningar.

e Dokumenterad framgang i att skapa tillvaxt och langsiktiga kundrelationer.

e Driv att aktivt kontakta nya potentiella kunder, arbeta malinriktat och systematiskt
for att omvandla mojligheter till affarer.

e Formaga att skapa fortroende och presentera |6sningar som inte bara moter utan
overtraffar kundens férvantningar.

e Eftergymnasial utbildning ar meriterande

e Det ar dven meriterande med forstaelse for webbplatser, digital marknadsféring och
hur tekniska digitala |6sningar driver affarsnytta.

Vad vi erbjuder
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Hos Ready Digital blir du en del av ett engagerat team som har kul tillsammans samtidigt
som vi arbetar for att na vara gemensamma mal. Vi erbjuder:

e Stora mojligheter att paverka bade din och féretagets utveckling.

e En dynamisk arbetsmiljo med korta beslutsvagar och stod fran ett erfaret team.

e Konkurrenskraftiga villkor och utvecklingsmdijligheter.

e Ett spannande arbete i en snabbféranderlig bransch dar ingen dag ar den andra lik.

Ovrig information

Arbetsort: Vaxjo

Start: omgaende eller efter 6verenskommelse
Omfattning: heltid, tillsvidare

Lon: individuell I6nesattning, fast och rorlig

Vi dr redo. Ar du?!
Later detta som en tjanst som ar klippt och skuren for dig? Da vill vi gdrna komma i kontakt

med dig! Skicka din ansdkan med CV och personligt brev senast den 15 december till
work@readydigital.se.

Ansvarig for rekryteringen ar Amanda Brinkenius (ekonomichef) som du kan na for fragor pa
0470-70 36 89 eller pa nedan e-post. Vi rekryterar I6pande, sa valkommen med din ansékan
redan idag!

Vi undanber oss all kontakt fran externa parter som inte ar sékande till tjansten.

Nyfiken pa oss?

Vilkommen att besdka vara digitala kanaler:
Instagram

Facebook

LinkedIn

Blogg
Webb


mailto:work@readydigital.se
https://www.instagram.com/readydigitalab/
https://www.instagram.com/readydigitalab/
https://www.facebook.com/readydigitalab
https://www.facebook.com/readydigitalab
https://www.linkedin.com/company/18225991/
https://www.linkedin.com/company/18225991/
https://readydigital.se/blogg/
https://readydigital.se/blogg/
https://readydigital.se/

